
 

 
お問い合わせ先：株式会社ＳＲＳコメンスメント 松山市余戸南６－４－１９ 

TEL: 089-974-0878 FAX：089-974-5878 

ＨＰ http://www.srs-commencement.co.jp/  E-mail：esu@bronze.ocn.ne.jp 

第１フェーズ 現状分析 → 現状の自社の強み弱みを明らかにする 

第２フェーズ 改善項目の抽出 

第３フェーズ 実施・検証 

定量分析 財務分析 

ＰＰＭ分析 

定性分析 ヒアリング 

アンケート 
経営資源分析 

総合分析 
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・理念 
・ビジョン 
・ビジネスシステム

・強み 
・組織 

あるべき姿 

現状 

ギャップ 
 

プロジェクトチーム立ち上げ 

実施手順作成 

事業展開マップ 

改善項目の抽出 

・短期・中期・長期の事業展望 

戦略マップ 事業計画 

・売上計画 
・人員計画 
・人材育成計画

・利益計画 
・その他 

ポジショニングマップ 
 

 
 

 

 

どのように 
差別化するか？ 

 

ビジョン策定 

･･･など ･･･など

･･･など

･･･など


