
販売プロフェッショナル
養成講座
販売プロフェッショナル
養成講座
販売プロフェッショナル
養成講座
販売プロフェッショナル
養成講座 さらに磨きをかけた販売力で

　業績アップを目指しませんか!!

　現在の流通業界を取り巻く環境は、急激かつ大きく変化しており、販売・接客技術はもちろんのこと、幅広く実践的
な専門知識を持つ人材が求められています。そこで、当会議所では、愛媛大学法文学部と連携して販売のプロフェッ
ショナルを目指した公開講座を実施します。数多くの指導実績を有する中小企業診断士が、小売業の基本をレク
チャーします。売り場担当者だけでなく、営業担当者にもおススメです。
この機会に、是非、ご受講ください。

開 講
期 間

お申し込み方法

お問い合わせ先

毎週木曜日の６限目18：00~19：30

愛媛大学 （松山市文京町３TEL（089）927‒9326）

裏面カリキュラムをご覧ください。

50名（愛媛大学の学生とともに受講します）

※場所の詳細は、受講通知の際に追ってご連絡いたします。
※原則として、公共交通機関をご利用ください。

※「日商リテールマーケティング（販売士）検定」
３級レベルの小売業に関する基礎知識を学びます。

※定員になり次第、締め切ります。

裏面申込書へ必要事項をご記入の上、
９月2８日（金）までに松山商工会議所にFAXにて
お送りください。

主催：愛媛大学法文学部・松山商工会議所・松山地域小売商協会

松山商工会議所 地域振興部
松山市大手町２丁目５番地７
TEL：089-941-4111　FAX：089-947-3126

平成30年10月11日（木）～平成31年１月24日（木）平成30年10月11日（木）～平成31年１月24日（木）

受講料

無料
場 所

対 象

定 員

講座
内容

当会議所 会員事業所の経営者および従業員
小売業に関してスキルアップを目指す学習
意欲のある方



平成30年度 販売プロフェッショナル養成講座 カリキュラム

講 座

リテールマーケティング（販売士）検定試験

※必要事項をご記入の上、FAXにてお申し込みください。
　尚、ご記入いただいた個人情報は、当講座の主催団体等からの各種連絡・情報提供のほか、当講座における調査分析に利用することがあります。

窓　　　口／１月4日（金）～
　　　　　　　　１月10日（木）
インターネット／ 12月19日（水）～
　　　　　　　　１月18日（金）

３級／午前9時30分～
２級／前半：13時～
　　　後半：14時40分～
１級／前半：9時30分～
　　　後半：13時～

東京第一ホテル松山

３級・２級
３月13日（水）
１級
４月3日（水）

「販売プロフェッショナル養成講座」受講申込書

回　数

10/11
（木）

10/18
（木）

10/25
（木）

11/1
（木）

11/8
（木）

11/15
（木）

11/22
（木）

12/6
（木）

12/13
（木）

12/20
（木）

1/10
（木）

1/17
（木）

1/24
（木）

10/11
（木）

10/18
（木）

10/25
（木）

11/1
（木）

11/8
（木）

11/15
（木）

11/22
（木）

12/6
（木）

12/13
（木）

12/20
（木）

1/10
（木）

1/17
（木）

1/24
（木）

第1回

第2回

第3回

第4回

第5回

第6回

第7回

第8回

第9回

第10回

第11回

第12回

第13回

TEL（　　　　）　　 　-

E-mail　　　　　　　　　　@

事
業
所
名
　
　 

所
在
地
他

受
講
者
氏
名

〒　　　　- 

試験日 受付期間 開始時刻 試験会場 合格発表予定日

所属部署

役　　職

性　　別　　  男　・　女　

所属部署

役　　職

性　　別　　  男　・　女　

現在の担当業務（　　  　　　　　　　）

①

②

現在の担当業務（　　  　　　　　　　）

FAX（　　　　）　　 　-

● 受験料（税込）／１級：7,710円　２級：5,660円　３級：4,120円
主催：松山商工会議所・日本商工会議所

３級・２級・１級

平成31年
2月20日（水）

開催日 テーマ（内容）

流通業界の最新動向

小売業の流通経路等について

マーチャンダイジング① 「商品の基本知識と商品計画等」

マーチャンダイジング② 「仕入計画と在庫管理・価格設定等」

ストアオペレーション① 「基本的役割とディスプレイについて」

ストアオペレーション② 「作業割当の基本的役割と人的販売」

マーケティング① 「基本的考え方と顧客管理の基本的役割」

マーケティング② 「販売促進の基本的役割と商圏の設定」

パネルディスカッション 「イノベーション・企業の変遷について」

マーケティング③ 「売り場作りの基本的考え方・照明・色彩等」

ケーススタディ（事例）によるマーケティングを学ぶ

販売員の基本業務(接客マナーとクレーム）と販売員の法令

小売店経営における計数管理「事例：決算書の見方等」

株式会社ＳＲＳコメンスメント
代表取締役
中小企業診断士
　　　　　　　　山本 久美　氏

株式会社ＳＲＳコメンスメント
代表取締役
中小企業診断士
　　　　　　　　山本 久美　氏

株式会社オカベ 代表取締役会長 岡部 悦雄 氏
愛媛ダイハツ販売株式会社 代表取締役社長 一色 義治 氏

講　　師

平成30年　　月　　日

日時／毎週木曜日６限目　18：00～19：30

FAX：089-947-3126

TEL：089-941-4111　FAX：089-947-3126
お問い合わせ
お申し込み先

松山商工会議所　地域振興部　観光振興課　〒790-0067　松山市大手町２丁目５番地７

松山商工会議所 検索

松山商工会議所　地域振興部 観光振興課 行


